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Hurdant skulle mitt företag vara? 

Facebook, twitter, bloggar, myspace, date:ing sidor; i dagens moderna tekniksamhŠlle har 

vŒra sociala profiler online stor betydelse. DŠrfšr gŠller det att kunna ge en sŒ fšrdelaktig 

bild av dig som mšjligt. Din profil skall alltid vara uppdaterad och du skall hŒlla reda pŒ vad 

som Šr ÓinÓ i online vŠrlden. NŠr skall du hinna med detta? Varfšr inte hitta nŒgon som gšr 

det fšr dig?  

Ifall jag valde att starta mitt eget fšretag skulle det vara ÓSocial Network StarckÓ, som 

skulle ta hand om Óditt jag-onlineÓ och alltid hŒlla din profil frŠsch. Det hŠr Šr en ny idŽ och 

en tjŠnst, som inte har nŒgot utbud men desto stšrre efterfrŒgan. MŠnniskor skall fšrutom 

att jobba, hinna ta hand om familjen, mšjligtvis studera och ta hand om sig sjŠlv, ocksŒ 

hinna uppdatera alla dessa sociala medier fšr att ge en bra bild av sig sjŠlv. Dessutom hšr 

det till att hŒlla vŠnner och bekanta uppdaterade med aktuella hŠndelser. Att hinna med 

allt detta Šr nŠst intill omšjligt. Det Šr hŠr mitt fšretag, Social Network Starck kommer in i 

bilden. Fšretaget skulle alltsŒ inrikta sig pŒ marknadsfšring, som i sig inte Šr nŒgot nytt, 

men fšretaget skulle inte marknadsfšra en produkt utan mŠnniskor, helt vanliga 

mŠnniskor.  

 Varfšr behšver vanliga mŠnniskor marknadsfšra sig pŒ nŠtet? Ð Alla ser allting. Det finns 

alltsŒ en stor risk att din kommande arbetsgivare googlar ditt namn innan han anstŠller dig. 

Dina profiler pŒ nŠtet pŒverkar vare sig du vill det eller inte, din chans att fŒ ett jobb, hitta 

kŠrlek eller šverhuvudtaget uppehŒlla sociala relationer. Fšretaget Social Network Starck 

skulle tack vare en bra kunskap inom marknadsfšring kunna ÓmarknadsfšraÓ dig och pŒ 

det sŠttet alltid fšra fram dig i ett bra ljus. Detta skulle i sin tur fšrbŠttra dina chanser inom 

alla omrŒden i ditt liv. Konkret skulle du alltsŒ bara behšva uppdatera oss med vad som 
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hŠnder och vi uppdaterar sedan i sin tur alla de profiler du vill och skrŠddarsyr 

uppdateringen sŒ att det passar just den profilen. Din arbetsprofil krŠver nŠmligen en 

annan ton Šn din facebook profil. PŒ bloggar och twitter skall texten ocksŒ levereras pŒ ett 

sŠrskilt sŠtt. 

MŒlgruppen fšr mina tjŠnster skulle vara arbetande eller studerande med ett hektiskt liv 

och en position dŠr deras ÓimageÓ spelar en stor roll. Som vi alla vet, Šr det fšrsta intrycket 

mycket viktigt, och i dagens lŠge fŒs fšrsta intrycket via nŠtet lŒngt innan du sjŠlv infinner 

dig pŒ t.ex. jobbintervjun, din nya studie plats eller slŠkttrŠffen.  

Jag skulle vŠlja att starta fšretaget i form av ett aktiebolag fšr att inte sŠtta min privata 

egendom pŒ spel. Till en bšrjan skulle jag arbeta ensam men efter nŒgra Œr, om fšretaget 

nŒtt framgŒng inom branschen skulle jag mšjligtvis kunna rekrytera fler arbetstagare. 

Fšr att starta mitt fšretag som ett aktiebolag skulle jag behšva et t aktiekapital pŒ 2500e. 

Jag skulle anvŠnda mina egna sommarjobbspengar i detta syfte. Sedan skulle jag behšva 

ett kontor eller en s.k. mottagning. Denna kunde jag hyra. Eftersom mitt arbete till stšrsta 

del skulle Šga rum online spelar kontorets lŠge egentligen ingen roll. Detta mšjliggšr ocksŒ 

att jag kan fŒ kunder runt om i vŠrlden. Mšbler och annan utrustning fšr mitt kontor skulle 

jag till en del kunna fŒ hemifrŒn men jag skulle ŠndŒ vara tvungen att investera ca 1000e, 

som jag ocksŒ kunde ta ur egen ficka. Annars skulle det bara behšvas en dator och en 

telefon fšr att grunda mitt eget fšretag, och dessa bŒda har jag redan. 

NŠr jag sedan startat mitt fšretag, skulle jag behšva gšra reklam fšr att fŒ kunder. Den 

optimalaste platsen att marknadsfšra mina tjŠnster pŒ, Šr sŒ klart internet. PŒ sidor som 

bl.a. Facebook hittar jag direkt anvŠndare av sociala nŠtverk och potentiella kunder. Jag 

kunde ocksŒ lŠgga upp reklam pŒ studie och arbetsplatsers anslagstavlor. Att kšpa reklam 

i lokaltidningar Šr ocksŒ ett sŠtt. Jag kunde bšrja med att erbjuda mina tjŠnster fšr vŠnner 

och bekanta fšr att fŒ referenser. I fortsŠttningen kunde jag anvŠnda mina kunder som 

referenser enligt ett avtal, som ger referenskunderna en liten rabatt. NŠr jag sedan fŒtt en 

bra grund och regelbundna inkomster, skulle jag vid behov kunna kšpa radio- eller tv- 

reklamtid. Jag skulle kšpa reklamtiden i tv och radio kanaler, som sŠljer reklam och som 
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Social Network Starcks mŒlgrupp lyssnar pŒ, med andra ord radio kanaler riktade mot 

ungdomar och vuxna. 

Priset pŒ mina tjŠnster skulle tŠcka alla mina utgifter och vara sŒpass hšga att jag gŒr pŒ 

plus, men ŠndŒ tillrŠkligt rimliga fšr att locka till sig kunder. LŠttast skulle det vara att infšra 

en mŒnads avgift fšr att upprŠtthŒlla sina online profiler. Denna avgift kunde vara runt 60! 

per profil per mŒnad. Detta skulle inkludera en profil granskning och make-over samt 

profiluppdateringar ca 1 gŒng per dag. Om kunden vill ha uppdateringen oftare, gšr jag 

den fšr en liten extra avgift per uppdatering. Ifall jag rŠknar med att ha ca 10 fasta kunder 

med 3 profiler per man i bšrjan pŒ min karriŠr, skulle detta innebŠra en inkomst pŒ 1800! 

per mŒnad. Sedan kunde jag hŒlla kurser fšr fšretag, skolor mm. dŠr jag berŠttar om hur 

man hŒller koll pŒ sina sociala nŠtverk och profiler online. Jag kunde t.ex. hŒlla kurser 1 

timme eller 2 timmar. 1 timme kunde kosta 600! och fšr 2 timmar skulle jag ta 1000!. Ifall 

jag hšll en av bŒda kurserna varje mŒnad skulle jag tjŠna 1600!/mŒnad pŒ kurserna. 

Dessutom kunde jag erbjuda enskilda kunder en engŒngs uppdatering och makeover av 

valbar online profil, samt en snabbkurs om hur man i fortsŠttningen bšr skšta sitt online 

sociala nŠtverk. Avgift fšr detta kunde vara 50! per profil samt 50! fšr kursen. Ifall jag 

hade 5 stycken enskilda kunder per mŒnad som alla ville uppdatera tvŒ profiler och ta en 

snabbkurs sŒ skulle jag tjŠna 750! pŒ detta. Sammanlagt skulle mina inkomster per 

mŒnad dŒ vara ungefŠr 4150!. 

Mina utgifter skulle bestŒ av hyra; 500!, telefonrŠkning; 200!, dator (bredband); ca 25!, 

samt sociala avgifter och fšrsŠkringar; ca 1000!. Sammanlagt ca 1725!.  

Detta betyder alltsŒ att jag skulle ha ca 2350! per mŒnad att anvŠnda fšr fšretagets 

utvidgning eller lyfta ut som extra lšn. Naturligtvis skulle jag inte direkt ha just nŒgra 

inkomster den fšrsta mŒnaden men jag skulle kunna anvŠnda en del av mitt aktiekapital 

fšr att finansiera fšretagets fšrsta tid.  
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Social Network Starck skulle vara ett enkelt och modernt fšretag vars logo skulle 

Œterspegla uttrycket ÓLess is moreÓ. Logon skulle fšrestŠlla ett šga vilket skulle pŒminna de 

potentiella kunderna om att de iakttas hela tiden, av sŒvŠl arbetskamrater, kunder, familj, 

slŠkt och vŠnner samt resten av vŠrlden och att din ÓimageÓ dŠrfšr spelar en stor roll. Man 

vill att vŠrden skall se att man bryr sig om sin yttre bild och att man har sitt liv under 

kontroll. Fšretagets namn skulle stŒ skrivet stiligt och klassiskt i svart medan ÓšgatsÓ blŒ 

fŠrg skulle symbolisera en ny start och nya mšjligheter. Starck kommer frŒn mitt eget 

efternamn och Social Network berŠttar vad fšretaget Social Network Starck erbjuder fšr 

tjŠnster alltsŒ i huvudsak upprŠtthŒllandet av ditt liv online. 

 


