“En dag har jag ett foretag...”
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Hurdant skulle mitt foretag vara?

Facebook, twitter, bloggar, myspace, date:ing sidor; i dagens moderna tekniksamhSlle har
v(Era sociala profiler online stor betydelse. DSrfsr gSller det att kunna ge en s fSrdelaktig
bild av dig som m§jligt. Din profil skall alltid vara uppdaterad och du skall hElla reda pE vad
som Sr QinO i online vSrlden. NSr skall du hinna med detta? Varfsr inte hitta nGEgon som gsr
det fSr dig?

Ifall jag valde att starta mitt eget fSretag skulle det vara OSocial Network StarckO, som
skulle ta hand om Oditt jagonlineO ch alltid hElla din profil frSsch. Det hSr Sr en ny idZ och
en tjSnst, som inte har nEgot utbud men desto stdrre efterfrEgan. MSnniskor skall fSrutom
att jobba, hinna ta hand om familjen, msjligtvis studera och ta hand om sig sjSlv, ocks@E
hinna uppdatera alla dessa sociala medier f&r att ge en bra bild av sig sjSlv. Dessutom h&r
det till att hElla vSnner och bekanta uppdaterade med aktuella hSndelser. Att hinna med
allt detta Sr nSst intill om3jligt. Det Sr hSr mitt fSretag, Social Network Starck kommer ini
bilden. Fsretaget skulle alltsE inrikta sig pE marknadsfsring, som i sig inte Sr nEgot nyit,
men f3retaget skulle inte marknadsfSra en produkt utan mSnniskor, helt vanliga

mSnniskor.

Varfsr beh3ver vanliga mSnniskor marknadsfsra sig p&E nStet® Alla ser allting. Det finns
alltsE en stor risk att din kommande arbetsgivare googlar ditt namn innan han anstSller dig.
Dina profiler p(E nStet pEverkar vare sig du vill det eller inte, din chans att f(E ett jobb, hitta
kSrlek eller Sverhuvudtaget uppeh(Ella sociad relationer. F3retaget Social Network Starck
skulle tack vare en bra kunskap inom marknadsféring kunna OmarknadsfsraO dig och pE
det sSttet alltid fSra fram dig i ett bra ljus. Detta skulle i sin tur f&rbSttra dina chanser inom

alla omrEden i ditt liv. Kakret skulle du alltsE bara behSva uppdatera oss med vad som
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hSnder och vi uppdaterar sedan i sin tur alla de profiler du vill och skrSddarsyr
uppdateringen s att det passar just den profilen. Din arbetsprofil kr'Sver nSmligen en
annan ton Sn din facebook profil. PGE bloggar och twitter skall texten ocks(E levereras p(E ett
sSrskilt sStt.

MEIgruppen f&r mina tjSnster skulle vara arbetande eller studerande med ett hektiskt liv
och en position dSr deras OimageO spelar en stor roll. Som vi alla vet, Sr det fSrsiatrycket
mycket viktigt, och i dagens 1Sge f(Es f&rsta intrycket via nStet IEngt innan du sjSlv infinner

dig pE t.ex. jobbintervjun, din nya studie plats eller sISkttrSffen.

Jag skulle vSlja att starta fSretaget i form av ett aktiebolag f3r att inte sStta min privata
egendom pC spel. Till en bSrjan skulle jag arbeta ensam men efter ndEgra Er, om fSretaget

nEtt framg@&ng inom branschen skulle jag m§jligtvis kunna rekrytera fler arbetstagare.

FSr att starta mitt fSretag som ett aktiebolag skulle jag behSva ett aktiekapital pE 2500e.
Jag skulle anvSnda mina egna sommarjobbspengar i detta syfte. Sedan skulle jag behdva
ett kontor eller en s.k. mottagning. Denna kunde jag hyra. Eftersom mitt arbete till stSrsta

del skulle Sga rum online spelar kontorets 1Sge egertligen ingen roll. Detta m3jliggdr ocks@E
att jag kan fGE kunder runt om i vSriden. M3bler och annan utrustning f&r mitt kontor skulle
jag till en del kunna f&E hemifrEn men jag skulle SndE vara tvungen att investera ca 1000e,
som jag ocksE kunde ta ur egenitka. Annars skulle det bara behSvas en dator och en

telefon f8r att grunda mitt eget fSretag, och dessa b(Eda har jag redan.

NSr jag sedan startat mitt fsretag, skulle jag behdva g3ra reklam f3r att fGE kunder. Den
optimalaste platsen att marknadsfsra mina tjSnster p&E, Sr s klart internet. PG sidor som
bl.a. Facebook hittar jag direkt anvSndare av sociala nStverk och potentiella kunder. Jag
kunde ocksE ISgga upp reklam pCE studie och arbetsplatsers anslagstavior. Att k3pa reklam
i lokaltidningar Sr ocks(E etsStt. Jag kunde b3rja med att erbjuda mina tjSnster f&r vSnner
och bekanta f3r att f(E referenser. | fortsSttningen kunde jag anvSnda mina kunder som
referenser enligt ett avtal, som ger referenskunderna en liten rabatt. NSr jag sedan fEtt en
bra grund och regelbundna inkomster, skulle jag vid behov kunna kSpa radio- eller tv-

reklamtid. Jag skulle k3pa reklamtiden i tv och radio kanaler, som sSljer reklam och som
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Social Network Starcks mEIlgrupp lyssnar p(E, med andra ord radio kanaler riktade mot

ungdomar och vuxna.

Priset pE mina tjSnster skulle tScka alla mina utgifter och vara s@Epass hsga att jag gEr pE
plus, men Snd(E tillrSkligt rimliga f3r att locka till sig kunder. LSttast skulle det vara att infSra
en mEnads avgift f3r att upprStthElla sina online pfiter. Denna avgift kunde vara runt 60!
per profil per mEnad. Detta skulle inkludera en profil granskning och makeover samt
profiluppdateringar ca 1 gEng per dag. Om kunden vill ha uppdateringen oftare, g3r jag
den f3r en liten extra avgift per uppdatering. Ifall jag rSknar med att ha ca 10 fasta kunder
med 3 profiler per man i b3rjan p&E min karriSr, skulle detta innebSra en inkomst pGE 1800!
per mEnad. Sedan kunde jag hElla kurser f3r fSretag, skolor mm. dSr jag berSttar om hur
man hEller koll pE sina soalia nStverk och profiler online. Jag kunde t.ex. hElla kurser 1
timme eller 2 timmar. 1 timme kunde kosta 600! och fSr 2 timmar skulle jag ta 1000!. Ifall

jag h3ll en av bEda kurserna varje mEnad skulle jag tjSna 1600!//m@Enad pE kurserna.
Dessutom kunde jag erbjuda enskilda kunder en engEngs uppdatering och makeover av
valbar online profil, samt en snabbkurs om hur man i fortsSttningen b3r sksta sitt online
sociala nStverk. Avgift f&r detta kunde vara 50! per profil samt 50! f&r kursen. Ifall jag

hade 5 stycken enskilda kunder per mEnad som alla ville uppdatera tvE profiler och ta en
snhabbkurs s skulle jag tjSna 750! pE detta. Sammanlagt skulle mina inkomster per
mEnad dE vara ungefSr 4150!.

Mina utgifter skulle bestE av hyra; 500!, telefonrSkning; 200!, dator (bredband); ca 25!,
samt sociala avgifter och fSrsSkringar; ca 1000!. Sammanlagt ca 1725!.

Detta betyder alltsE att jag skulle ha ca 2350! per mEnad att anvSnda f3r fSretagets
utvidgning eller lyfta ut som extra I18n. Naturligtvis skulle jag inte direkt ha just n(Egra
inkomster den fSrsta mEnaden men jag skulle kunna anvSnda en del av mitt aktiekapital
fSr att finansiera fSretagets fSrsta tid.
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Social Network Starck skulle vara ett enkelt och modernt fSretag vars logo skulle

Eterspegla uttrycket OLess is moreO. Logon skulle frestSlla ett $ga vilket skulle pEminna de
potentiella kunderna om att de iakttas hela tiden, av sEvSI arbetskamrater, kunder, familj,
sISkt och vSnner samt resten av vSrlden och att din OimageO dSrfér dpe en stor roll. Man

vill att vSrden skall se att man bryr sig om sin yttre bild och att man har sitt liv under

kontroll. F&retagets namn skulle st(E skrivet stiligt och klassiskt i svart medan O3gatsO blE
fSrg skulle symbolisera en ny start och nya msjligheter. Starck kommer frEn mitt eget
efternamn och Social Network berSttar vad fSretaget Social Network Starck erbjuder f&r

tiSnster allts@E i huvudsak upprStthEllandet av ditt liv online.



